
 

つくば市商工会 行⇒ FAX：029-879-8822    受講申込書   （申し込み締切 1/21）          

事 業 所 名 
 

T E L  F A X 
 

参 加 者 名  メールアドレス 
 

参 加 者 名  メールアドレス 
 

横浜国立大学経営学部卒、ベンチャーコンサル会社で 3年連続優秀社員賞受賞。30歳で起業

し販促企画会社を経営、リピート率 3割 UPカード、初日から 2倍 POP、受注 1.5倍動画な

どを実現。現在は、お店やこだわりがお客さまの喜びとお店の利益に結び付くように、グッズ

の企画制作や小さな会社のＤ２Ｃ支援などを行っている。著書 6冊 42000部。日経MJ・商

業界・近代食堂など寄稿多数。講演実績 200回以上。愛妻１人・息子 2人・ペヤング大好き 

株式会社はぴっく 代表取締役 

新型コロナウィルス感染症の拡大により、大打撃を受けているお店も多いと思います。お客様の行

動パターンも変わっており、元のように来店してくれる形に戻ることは望めない中、戻ることを期

待するよりも今と今後に適応するための活動が大切です。ただ、これからすぐには市場が大きくな

らない中での安易な値引きはしてはいけません。本セミナーでは、小さなお店が価値を高めて粗利

を上げる販促ネタや、リアル店舗があまりお金をかけずにすぐに実践できる販促ネタなど、具体的

な販促ネタをご紹介いたします。役立つ情報満載ですので、この機会にぜひご参加ください。 

講 師 

日 時 ２０２２年 １月２７日（木） １４：００ ～ １６：００ 
会 場 オンライン 

 

 

 

 
受講料 無 料      つくば市商工会 TEL 029-879-8200 

 

５０名 （※申込先着順、定員になり次第締め切ります） 

 

 

※本申込書にご記入頂いた個人情報につきましては、講演会開催に係る受講者名簿の作成、出欠確認、講演会運営に関する目的のみ使用します。 

（下記申込書に必要事項をご記入頂き、ＦＡＸにてお申し込みください。） 

１．今まで以上に値引きが危険な理由 

２．リアルの体験価値を圧倒的に高めないとお客さまはもう来てくれない 

３．「それを買いたい！そのお店に行きたい！」を作るには？ 

４．「あなたから買いたい」を育む SNS活用法 

５．「行きづらい」をひと目で解消するには？ 

６．値引きせずに価値を高める見せ方・伝え方   などなど 
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コロナ禍でもすぐ実践！ 
 
 販促すぐネタセミナー 
 

 

※最新の情報提供のため内容が変更になる場合がございます。 
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